► Les reseaux sociaux en 10 legons : n°8 


Philippe Eveillard 


Linkedin : le reseau social 
des professionnels 


Mettre en ligne sa formation, ses compe- 
tences et son experience poursuit deux 
objectifs: etablir et entretenir un reseau 
de contacts et proposer eventuellement 
ses services. Mission accomplie pour 
Linkedin, leader (avec 225 millions de 
membres) des reseaux sociaux destines 
aux professionnels. 


C'est au moment de I’inscription (simple 
avec un formulaire a 4 items) que la « voca- 
tion » de Linkedin se precise. Immedia- 
tement apres avoir rempli le formulaire, 
Linkedin vous invite a retrouver parmi les 
correspondants de votre messagerie elec- 
tronique ceux qui ont un compte Linkedin. 
II ne vous reste plus qu'a selectionner ceux 
que vous souhaitez inviter a faire partie de 
vos « contacts ». 

Linkedin a trois fonctions principales: la 
creation d’une carte de visite profession- 
nelle, la constitution d’un reseau de contacts 
et la creation d'un groupe de discussion 


(ou I’adhesion a un groupe deja constitue). 
Ces fonctions sont accessibles depuis la 
barre de menus deroulants sous les inti- 
tules profil, reseau (contacts) et centres 
d’interet (groupes). 

Un profil tres « professionnel » 

A la difference de Facebook (reseau social 
des relations amicales), Linkedin est un reseau 
de relations professionnelles. En tant que 
tel, le contenu de votre « carte de visite » se 
limite aux donnees tres detaillees concernant 
votre formation, votre « parcours » profes- 
sionnel et les recommandations fournies par 
les membres de la communaute Linkedin 
a propos de vos differentes competences. 
Un blog et un compte Twitter sont des atouts 
dans la presentation de votre profil. Plus celui- 
ci sera complet, plus vous susciterez d’inte- 
ret de la part des autres membres du reseau. 

Des contacts bien « choisis » 

La constitution de votre reseau de contacts 
a deja commence lors de votre inscription 
lorsque Linkedin vous a propose d’explorer 


votre messagerie afin d’y reperer les mem- 
bres du reseau y figurant. Vous avez deja 
pu faire une premiere selection. Vous 
pouvez la completer en activant I'intitule 
« ajouter des relations » dans le menu derou- 
lant « reseau ». Dans un premier temps Lin- 
kedin va vous proposer d’explorer a nouveau 
votre messagerie. Laissez-le faire. II affiche 
d’abord les membres du reseau qui y figure, 
puis ceux qui n’y figurent pas. C’est dans 
ceux-la que vous allez operer votre deuxieme 
selection et inviter ceux que vous avez 
choisis a s’inscrire et a devenir membre de 
Linkedin. Derniere solution pour completer 
la liste de vos contacts: inviter par e-mail 
des internautes qui ne figurent pas parmi vos 
correspondants. 

Des groupes pour echanger 

Les groupes de Linkedin sont consacres au 
debat et a la discussion. Apres avoir selec- 
tionne vos contacts, il peut sembler judicieux 
de leur proposer la creation d'un groupe ou 
ils pourront debattre. 

Cette creation necessite de remplir un long 
formulaire dans lequel certains items sont 
simples a renseigner quand d’autres meritent 
reflexion et decision. 

La partie descriptive ne pose pas de pro- 
blemes puisqu’il s’agit de titrer, resumer et 
decrire et pour cela tout est simple. En revan- 
che, la partie des acces est plus delicate 
a traiter. Elle comporte deux temps. Dans 
le premier, vous decidez si I’integration dans 
votre groupe se fera avec ou sans votre 
approbation. Dans le second, vous decla- 
rez le groupe « ouvert » ou vous le reser- 
vez aux seuls membres du groupe. 

Un groupe « ouvert » est un groupe ou tous 
les internautes peuvent prendre connaissance 
de ce qui est debattu, mais ne peuvent pas 
intervenir dans la discussion. Dans un groupe 
« reserve », seuls les membres ont acces au 
contenu et ont la possibilite d’intervenir dans 
le debat. • 


QUEL INTERET 
POUR LE MEDECIN? 

Selon votre profil (liberal, hospitalier ou « non soignant »), I’interet de Linkedin 
est de vous constituer un reseau de contacts (« medecins correspondants »), 
de faire evoluer votre carriere ou de conforter votre e-reputation. 

L’elaboration d'un reseau de contacts est une bonne fagon d’entretenir de bons 
rapports avec les medecins qui ont votre confiance et a qui vous faites appel 
dans les situations delicates. L'integration des plus motives dans votre groupe 
de debat renforcera les liens que vous avez avec eux. 

La carte de visite de Linkedin n’a pas de veritable impact sur revolution 
de la carriere des medecins liberaux. En revanche, si vous travaillez dans 
I’industrie pharmaceutique ou dans un service de medecine du travail, 
vous avez tout interet a « soigner » votre profil. 

Enfin, une presence active dans Linkedin ameliorera sensiblement 
votre e-reputation. • 
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